
• Petit fixe
• Grand variable
pour l’encourager

Le commercial
prospecteur

Le commercial
qui fidélise
et valorise

Le commercial
grands comptes

Le commercial
animateur
de réseau

• Fixe important
• Variable basé
sur le qualitatif

• Fixe plus
important
que le variable
• Variable
plafonné

• Fixe très
important
• Petit variable,
il fait surtout
du conseil


